
この動画はこんな人へ作りました
(ご覧になって損はない内容です)

転売屋の人で今後方針転換検討中の人

転売を活かして違うことするなら
どんな方法があるか知りたい

転売に興味があった(未経験)が、
今回の騒動で悩んでる人

副業でのブログ(アドセンスやアフィリ)って
どんな感じか知っておきたい

一旦、転売を整理

付加価値(収益)
他の人が買えない
＝代わりに買う&ネットで出品

普通に買うより安いルートを見つけて提供

デメリット

事業リスク

マスクのような突然の法規制
＝今後も同様の流れになる可能性大

赤字になる可能性がある
(#転売ヤー死亡)

在庫リスク
(今回のマスクは無在庫転売が難しいはず)

転売するプラットホームに依存する(メルカリなど)

個人リスク

とにかく手間が掛かる
労働集約型ビジネス(手間が資産にならない)

今回のマスク買い占め騒動のように
自分勝手な振る舞いは世間から決して許されない

メリット
需要と供給を踏まえた利鞘で稼ぐビジネスを学べる

トレンドに乗った場合の爆発力

脱転売するなら

1、ブログ/メディア(後述)

2、ノウハウを活かして転売から派生して法人化させる
=単なる転売ではなく商社機能を持った組織にする

3、転売でtoCではなくtoBビジネスとする
個人事業主での信頼性があれば営業次第で可能
ブログ/メディアに関連するが自身に関するHPの作り込み重要
多少の資本があるならば外人を雇ってNETSEA使って海外バイヤー向けにやれば良い

4、転売のノウハウを法人向けにコンサルする
＝仕入方法、タイミング、季節性、相場感など
　潜在ニーズのある会社(中小企業やベンチャー)って確実に存在する

ブログ/メディア

付加価値(収益)

共通 検索者の悩みや疑問の解決

アドセンス 知りたい情報を提供する

アフィリエイト 欲しいもの/サービスを提供する

デメリット

事業リスク
規約違反でアドセンス広告が剥がされる

突然のASP終了

個人リスク

内容虚偽や著作権違反をした場合、
訴訟される可能性

結果が出るまで多少の時間がか
かる(作業量で個人差あり)

メリット

在庫が存在しない

サーバーとドメインで開始可能
(適宜有料テーマやコンサルも)

資本集約型ビジネス
(手間がお金を生む資産になる)

HP作成やSEO関連の知識があるだけで様々な分野に活きる


